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ПРОДАЖА ЛИТЕРАТУРЫ В БИБЛИОТЕКЕ 

Опыт организации продажи дублетной, непрофильной литературы сотрудниками 
Научной библиотеки университета. 

В 1989 г. сотрудники Научной библиотеки 
Петрозаводского государственного универси
тета им. О. В. Куусинена провели экспери
мент по продаже дублетной, непрофильной ли
тературы из обменно-резервного фонда. 

Причина организации продажи характерна 
для большинства библиотек страны. Отдел 
книгохранения площадью в 507 кв. м вмеща
ет 420 тыс. экз. книг, что в два раза больше 
положенного по нормативам. Ежегодно биб
лиотека получает свыше 50 тыс. экз. новой 
литературы, необходимой для учебного про
цесса и научной работы 22 тыс. читателей. 
Большое количество дублетной и непрофиль
ной литературы передается в обменный фонд, 
все помещение которого состоит из комнеты 
в 11 кв. м. Конечно, часть книг рассылается 
по книгообмену в другие библиотеки респуб
лики и страны, но цифра эта незначительна. 

Создалась знакомая многим библиотекам 
ситуация. С одной стороны, отсутствие спро
са на литературу внутри библиотеки и не
возможность дальнейшего хранения ее, с дру
гой — желание сохранить книги, сделать их 
достоянием населения. 

Вопрос о продаже книг из обменного фонда 
был вынесен для обсуждения на библиотеч
ный совет и получил поддержку со стороны 
преподавателей. В соответствии с приказом 
Министерства культуры С С С Р от 23 августа 
1988 г. «Об организации продажи населению 
книг, других произведений печати из фондов 
библиотек» составлена инструкция (см. при
ложение 1). Документ подписан ректором уни
верситета, приказом утвержден состав комис
сии по оценке книг, подлежащих продаже. 
В комиссию вошли преподаватели и сотрудни
ки библиотеки, которые просматривали лите
ратуру по своей отрасли, определяли научную 
ценность и художественные достоинства, об
ращали внимание на внешний вид книги. На 

издании проставлялась новая цена. Оценка —• 
наиболее сложный и ответственный этап под
готовки к продаже: члены комиссии постоян
но консультировались с товароведами букини
стического отдела книжного магазина, обра
щались к документам, регламентирующим 
продажу книг в магазинах, но старались не 
забыть, что литература предназначена своим 
читателям — студентам, преподавателям и со
трудникам. Стоимость, указанная комиссией 
на издании, носила ориентировочный харак
тер. В инструкции оговаривалось право на 
продажу литературы по договоренности. Кро
ме того, книги, не реализованные в течение 
первых дней продажи, могли уцениваться до 
50%, и читатели охотно пользовались такой 
скидкой. 

Несколько слов о рекламе. Примерно за 
неделю развешены объявления о продаже 
книг в университете и студенческих общежи
тиях. Д а н а информация в многотиражке и 
республиканской газете, приглашены заинте
ресованные кафедры. В конечном итоге имен
но от рекламы зависели успех или неудача 
начинания. 

Директор библиотеки определил круг ра
ботников, непосредственно занятых подготов
кой и организацией продажи. Это 5—6 со
трудников из разных отделов и зав. обменным 
фондом. Д л я координации работы назначен 
председатель комиссии, который подводил 
итоги и отчитывался перед бухгалтерией. 

Книги раскладывались по отраслям знаний. 
Постоянно работал библиотекарь-консуль
тант, знающий фонд и способный вести с по
купателем диалог. На издание, отобранное 
покупателем, проставлялся штамп «Разреше
но к продаже», взималась стоимость. Книга 
включалась в «Опись книг, подлежащих реа
лизации за наличный расчет». Схема описи 
была оговорена с главным бухгалтером и 



включала следующие элементы: порядковый 
номер, автор и название книги, год издания, 
номинальная стоимость, ориентировочная 
стоимость, цена, по которой продана книга. 
Факт продажи заверялся подписью покупате
ля . Этот список вместе с деньгами и актом 
сдавался в бухгалтерию для контроля, затем 
возвращался в библиотеку. 

В апреле прошлого года на продажу было 
представлено 1543 экз. книг по истории и ли
тературоведению. Продано 4 8 % , т. е. 742 экз. 
на сумму 665 руб. В конце мая 1989 г. бы
ли предложены читателям художественная 
литература, книги по краеведению, словари и 
старые журналы, предназначенные на списа
ние— всего 1554 экз. книг и 1732 журнала. 
Продали 521 книгу и 770 журналов на общую 
сумму 510 руб., что составляет 39% от пред
ставленной литературы. Республиканская га
зета не смогла опубликовать наше рекламное 
объявление, запоздала университетская много
тиражка. В результате мы потеряли многих 
покупателей. Была организована продажа ли
тературы на медицинском факультете, где из 
представленных 1000 книг продали 783 экз. 
на сумму 891 руб. Таким образом, в течение 
года библиотека выставила на продажу 
5829 экз. литературы, реализовала 3816 экз. 
на сумму 2066 руб. 

Денежные средства, поступившие от прода
жи книг, были израсходованы на пополнение 
библиотечного фонда, увеличение объема под
писки. 40% средств использованы на поощре
ние сотрудников, принимавших участие в под
готовке и организации продажи. 

Большинство читателей положительно от
неслись к эксперименту библиотеки. Поступи
ло много просьб об организации продажи 
книг из обменного фонда по другим отраслям 
знаний. Есть предложения о продаже населе
нию научно-вспомогательных и рекоменда
тельных указателей, которые издает универ
ситетская библиотека. Эти пожелания читате
лей будут учтены в дальнейшей работе. 

Приложение 1 
ИНСТРУКЦИЯ 

об организация продажи произведений печати 
из фондов библиотеки ЛГУ им. О. В. Куусинена 
I. Продаже подлежат непрофильные, многоэкземп

лярные и другие издания, не пользующиеся опросом и 

оставшиеся в обменном фонде после перераспределе
ния их между другими библиотеками по системе кни
гообмена. 

2. Отбор произведений печати из обменного фонда 
для продажи производится комиссией по списанию ли
тературы, созданной в соответствии с «Инструкцией о 
порядке исключения устаревших по содержанию и вет
хих изданий и других материалов из библиотечных и 
справочно-информационных фондов». Дополнительно 
в состав комиссии включается сотрудник обменного 
фонда. 

3. Определяется круг работников, непосредственно 
занятых организацией продажи литературы. Назнача
ется кассир, который сдает деньги в бухгалтерию и от
читывается перед ней. 

4. Организуется широкая реклама среди преподава
телей, сотрудников, студентов университета путем 
объявлений, публикаций в газете «Петрозаводский 
университет». Население города информируется через 
республиканскую газету. 

5. В соответствии с ценностью издания и сущест
вующими документами по ценообразованию представи
тель магазина или оценочная комиссия устанавливает 
ориентировочную стоимость. 

6. В ходе продажи цены на издания могут уста
навливаться по договоренности. 

7. В присутствии покупателя на проданное издание 
проставляется штамп «Разрешено к продаже» (разме
ром 25x30 мм). 

8. Проданное издание вносится в список (прило
жение 2). 
' 9. Каждое проданное издание заверяется под
писью покупателя в списке литературы. 

10. После продажи по списку подсчитывается коли
чество проданных изданий и их стоимость, составляет
ся акт на передачу денег в бухгалтерию. Деньги и 
список сдаются в бухгалтерию на проверку. После 
проверки описок проданной литературы возвращается 
в обменный фонд. 

11. На нереализованные печатные издания состав
ляется отдельный список. В дальнейшем они могут 
быть безвозмездно переданы учреждениям и организа
циям или сданы в заготовительные организации втор
сырья по акту. 

12. Денежные средства, поступающие от продажи 
литературы, расходуются на пополнение библиотечных 
фондов, подписку на газеты и журналы, переплет и 
другие нужды, обеспечивающие сохранность фондов. 

13. Из этих же средств производится доплата за 
увеличение объема работы сотрудникам, принимаю
щим участие в реализации литературы (до 30% долж
ностного оклада) и премирование. Сумма доплат не 
должна превышать 40% денежных средств, получен
ных от реализации произведений печати. 

14 Персональную ответственность за обоснован
ность отбора изданий для продажи, за организацию 
продажи книг в библиотеке, хранение и использование 
штампов гашения несет директор библиотеки. 

15. Для организации работы по продаже литерату
ры и координации назначается ответственный. 
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